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《鬼谷子心理说服术》这部书是将《鬼谷子》一书中的闪光智慧与现代高级的心理学相结合而写成的，作者通过对中国古代和国外大量相关资料的参阅和详细的心理解说，帮助你在面对各种环境时，都可以游刃有余。　　　　《鬼谷子》是一部经典书籍，它其中所包含...
　　《鬼谷子心理说服术》这部书是将《鬼谷子》一书中的闪光智慧与现代高级的心理学相结合而写成的，作者通过对中国古代和国外大量相关资料的参阅和详细的心理解说，帮助你在面对各种环境时，都可以游刃有余。　　
　　《鬼谷子》是一部经典书籍，它其中所包含的口才与智慧令人受益匪浅。
　　《鬼谷子心理说服术》这部书一共有十二章节，另外还有一个附录。
　　全书总结起来包括十二句经典的话，也就是每章的标题。
　　一 话不在多，全在点上。
　　二 攻取人心.从根本上征服别人。
　　三 攻城为下.攻心为上。
　　四 说服别人的关键是细节。
　　五 先引后制的“探意术”。
　　六 想说服别人，先说服自己。
　　七 看清形势再开口。
　　八 说服要有“秘中成事”的心计。
　　九 说服离不开聪耳、明智、奇辞。
　　十 想要说服别人，就要想尽一切办法。
　　十一 看清形势，该说就说。
　　十二 身居要位者面对说服者的准则。
　　对于现代人来说，无论处于何时何地，拥有良好的口才，说服能力强的人，一定是各个行业的领导者。
　　我们知道，人的心理迥异不同，即便是同样的一句话，也会因为对方一点儿的情绪不同而得到不同的理解，这样就给说服别人带来了一系列的麻烦。那么，我们怎样才能把握好这个“度”，即快速又称心地说服别人呢?
　　其实，《鬼谷子心理说服术》这本书已经给了我们答案。首先我们想要顺利地说服别人，让别人同意自己的观点，靠的不是你拥有多麽渊博的知识，而是要准确地把握对方的心理活动。这也就是说，抓住他人心理上的难点不在于你的见识是否渊博、表达能力是否优秀，也不在于你有没有敢于直抒己见的胆量，而在于你能否清楚的了解对方的内心想法，并在这个基础上巧妙且幽默地提出自己的看法，说服对方，让对方同意自己的意愿和想法。
　　鬼谷子是春秋战国时期纵横家的代表人物，后来这个人物经过改编，成为了中国首部3D武侠动画《秦时明月》中的一个角色，关于他有一处场景很多人都不理解，就是他离开鬼谷的时候留下了一枚戒指。　　
　　鬼谷子因为一直呆在鬼谷，所以有了这个名字，他一生很少下山，但是最后他离开了鬼谷，还留下了戒指，其实鬼谷子留下的东西不仅仅是一枚戒指，还有百步飞剑的剑谱。这两样东西都不是平凡之物，因为戒指是掌门戒指，而百步飞剑是一套很厉害的剑法，很少有人可以学会，它是鬼谷子一生的心血，而只有会百步飞剑的人才有资格做掌门。
　　所以，可以拿到掌门戒指和百步飞流剑剑谱的人，就有可能学会百步飞剑，就有可能当掌门。当时鬼谷子没有传位给卫庄，独自留下了戒指和剑谱离开了鬼谷，而东西又恰好被卫庄拿到了，这两样是卫庄毕生追求的，为何鬼谷子没传位给卫庄，却给了他这么重要的东西呢?
　　其实这正是鬼谷子的高明之处，这两样东西的确是他留给卫庄的，可是在意义上，这两样东西是不属于卫庄的。其实卫庄知道，鬼谷子想传位给他的另一个徒弟盖聂，所以他不懂为什么鬼谷子到最后把东西留给了他，这其实就是盖聂得到了鬼谷传人的救世理念，而卫庄想的和盖聂不一样，因为他想要的是权力。
　　鬼谷子书一般指鬼谷子丛书，是后世根据鬼谷子言论整理而成。鬼谷子书分为《捭阖》《谋》《内捷》《抵巇》《符言》《忤合》等等十五篇。前面部分以权策为主要内容，中间部分以言辩游说为侧重点，最后的部分则主要是以修身养性为核心。　　
　　鬼谷子书非常重视实践，拥有非常完整的领导架构、智谋体系，被称为“中国第一奇书”，主要以谋略为主，并涉及到军事，是我国历史上第一部根据研究人的心理特征和活动规律来论述一般交际技巧的书。鬼谷子书讲了很多的政治斗争技巧，其中最为重要的是取宠术、制君术、交友术和制人术，这也是鬼谷子书的精髓所在。在竞争日益激烈的当今社会，无论是竞争双方还是合作对象，时时都在进行较量，都在寻求制胜自强之道。一个国家的外交战术能否得益的，关系到国家的生死存亡;一个人的生意谈判与竞争策略是否得当，关系到企业经营的成败得失;我们在职场上的行为举止，关系到我们的去留;即使在我们的日常生活中，我们如何运用语言技巧，也关系到这我们的为人处世是否得体，甚至于我们的的生死安危。在这样的背景下，鬼谷子书能博古通今，是至今用为止的比较具有现实意义的书。
　　鬼谷子书对人为人处世、闯荡人生都具有很高的实用价值，仔细研读鬼谷子书，可以从中获得一些处世的灵感和生活的知识。
　　如今的鬼谷子故里有很多，几乎各地都能拿出像样的史实来证明鬼谷子的出生以及生平，但是鬼谷子作为历史中记载的人物，他所有的一切我们只能猜测，无法再考证，至于到底哪里才是真正的鬼谷子故里，我们不做深究，以史料为准。　　
　　鬼谷子原名姓王名诩。据说是春秋时卫国人，因为他经常背着药篓在云梦山采药修道，并且隐居在归谷，因为“归”与“鬼”二字读音差不多，鬼有比较不具有神秘色彩，所以归谷慢慢的就成了鬼谷。而王诩自称自己为鬼谷子。他的另一个称号“王禅老祖”是后人对鬼谷子的敬称，鬼谷子精通纵横之术，著有《鬼谷子》一书，捭阖之道，与纵横之术齐名。又有一种说法，说鬼谷子生于临漳县香菜营乡谷子村。
　　当地流传这么一个故事，鬼谷子的出生有一段传说。据传，王家庄有一个姓王的比较富有的人家，只有一个独女，与邻居家的男子相爱，但由于门户不对，家人不同意他们的结合。他们非常相爱，男子思成疾之后忧患离世，女子就经常到坟头去看，有一天发现坟头长出一株谷苗，女子采回吃了下去，竟然有了身孕。她父亲由于家风问题将女子赶出家门，女子没有办法住到了村子南边的茅草岗，不久生下一个孩子，就是鬼谷子。相传生下孩子的时候树上蝉鸣不断，所以取名王蝉，取谐音王禅。
　　故事也只是故事，至于历史上究竟有没有鬼谷子这个人，他生于何处，住在哪里，卒于何时，我们早已不得而知。但是我们会铭记这个人，写下了纵横之术，捭阖之道的奇才——鬼谷子。
　　关于鬼谷子的生平以及事迹，都是后人依据史料推测揣摩出来的，到底是哪里，现在谁也说不清楚了。我相信历史上是真有其人，不然如此精辟的纵横之术，捭阖之道又是谁将之总结出来的?无论鬼谷子是哪里人，他都是生于华夏，长在神州，他的谋略也会指导着我们一步步走向成功。
　
　　鬼谷子又叫王诩，是春秋战国年代道家、兵家思想衣钵的继承者，同时他也是“纵横家”的开山祖师。　　
　　鬼谷子的思想观受道家影响大，因而他在神学上有些造诣，他可以做到夜观星象，同时也擅长八卦占卜，在预算领域成绩斐然，准确率极高。同时鬼谷子因为受兵家的思想洗礼，在布阵行军方面也是跟一搬谋士不一样，他的行军策略旁人很难猜测。
　　同春秋时期很多学者一样，鬼谷子擅长的事情是辩论，而且他的口才极佳，与他人辩论时也是从来不落下风。
　　鬼谷子的总体思想是自利为主导，也就是为了最终达到利于本身可以选择不择手段，当然，他在各种领域方面的成功，譬如军事和政治方面的成功，全靠他一张嘴，用言语的力量说服他人得到的。
　　鬼谷子的思想最了不起的地方在于他善于洞察人本身，对普通人用小赢小利来吸引他们的注意，对统治者则是首先以不一样的观点引起他的重视。譬如容易引起人注意的骇人听闻的说法，利用这种方法引起统治者的重视后，再表达自己的观点和态度。
　　鬼谷子在其他方面也很厉害，主要表现在教书育人方面，他可以根据不同人的兴趣爱好以及擅长的方面，然后教给他们不同的技能，从而步入一个自己能稳得住的行业领域。
　　鬼谷子的思想在这里我们可以概括总结为，抓住人性的弱点，击破敌人。
　　
　　鬼谷子的思想，与其说是预言，不如说是对人性清醒的认识，以及对人心的把握。《鬼谷子》一书中，有讲捭阖之道，与纵横之术齐名。又有掐指占卜术，能预测世间万千事物。　　
　　捭阖，其实就是一种谈判术，主要运用心理战术。使用言语上的技巧使得对方心服口服，然后达到自己的目的。捭就是指采取主动攻势，也可以接受其他人的意见。阖指的是将已经接收到的东西化为自己的，不再接受其他的东西。捭阖之道，简单一点说，就是掌握说话的技巧迷惑他人并说服他人的目的。
　　我们要利用语言来达到自己的目的，首先要能预知自己的话将会对对手造成什么影响，更要预知自己的行为，动作甚至是表情会让对手产生什么想法。所以说，预言之术，就是讲的语言的技术。说话的人一定要学会掌握说话的技巧，知道什么时候开口好，什么时候沉默的好，更要能预测对手的心理活动以及掌握整个谈话的发展和气氛。小则是两个人谈笑风生，大则左右一个时代的政治会谈。小则预测对手下一句话，下一个动作，大则预测一个国家的强盛衰弱。
　　鬼谷子所有的预言不过是在当前的情势下，准确的预测了事件的发展。用语言的力量，深入人心，达到预言的效果。非有大智慧者不能驾驭，但却偏偏出现在生活的方方面面，这也是为何《鬼谷子》直到今天依旧能为我们所用的原因。
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