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工作认真、踏实、承担压力;与同事很好的相处，和谐发展。时常总结经验、吸取教训，不断提升自己，完善自我，迎接新的挑战。下面请阅读由本站精心整理的“医药代表个人简历范文”。　　医药代表个人简历范文(一)　　基本信息　　姓 名：　　性 别： ...
　　工作认真、踏实、承担压力;与同事很好的相处，和谐发展。时常总结经验、吸取教训，不断提升自己，完善自我，迎接新的挑战。下面请阅读由本站精心整理的“医药代表个人简历范文”。
　　医药代表个人简历范文(一)
　　基本信息
　　姓 名：
　　性 别： 男
　　年 龄：
　　婚姻状况： 未婚
　　最高学历： 本科
　　政治面貌： 中共党员
　　现居城市：
　　籍 贯：
　　联系电话：
　　电子邮箱：
　　求职意向
　　工作年限： 1年
　　工作类型： 全职
　　期望薪资： 面议
　　工作地点：
　　求职行业： 金融保险、证券、期货 医药、生物、美容
　　求职职位： 医药代表 客户经理
　　工作经历
　　xx-03 - xx-02 xx医药有限公司 内勤
　　工作描述： 财务，数据等分析管理，上传下达指令，与公司销售人员沟通各项政策事宜
　　教育经历
　　xx-09 - xx-06 xx大学 生物工程和食品科学与工程 本科
　　自我评价
　　性格活波，乐观开朗喜欢与人交朋友，谦虚豁达，乐于助人，责任心强，勇于拼搏乐于挑战。
　　医药代表个人简历范文(二)
　　基本概况
　　真实姓名：
　　性 别： 男
　　出生日期：
　　婚姻状况： 未婚
　　年 龄：
　　民 族： 汉族
　　身 高：
　　学 历：本科
　　毕业学校：xx农业大学
　　专 业：生物工程
　　户 籍：
　　目前所在地：
　　英语能力：一般
　　计算机能力：熟练
　　普 通 话： 流利
　　自我评价
　　本人出生于革命老区——xx的一个贫困小山村，饱尝了农民家庭的疾苦，通过自己不懈的努力，考上了武汉的一所重点大学，在校期间，我努力学习，同时也不断完善自己的各方面能力，毕业后，放弃了留校发展的好机会，只身一人来到xx，从事医药销售工作。本着勤奋好学，务实诚信的原则，得到了公司领导的认可，也是从医药代表一步步的提升，经历了高级医药代表，区域经理.合同期满后，我离开我热爱的都市，来到了美丽的xx，选择了与我专业相关的食品行业，从一名小小的业务员开始自己新的旅途，半年内，我经历了业务主管，省区经理，做到了业务部经理兼人事部经理。我坚信，只要不放弃，就永远没有失败!
　　教育背景
　　xx.9--xx.7 xx农业大学生命科学技术学院 发酵工程(生物工程) 本科
　　在校期间选修了成功学，公关礼仪，创造学，领导科学等人文类的学科。
　　工作经历
　　xx年03月-xx年06月 xx联合药业 地区经理
　　工作内容：主要负责公司在xx地区的市场开拓及招商，为公司培养销售精英!
　　求职意向
　　技能说明： 善于沟通，社交，演讲，写作，音乐，舞蹈。
　　发展方向： 与食品，医药相关的销售，管理工作!
　　工作职位： 高级医药代表，销售经理，办事处经理等
　　希望工作地区：
　　待遇要求：面议
　　最快到岗时间：随时到岗
　　联系方式
　　电话：
　　地址：
　　医药代表个人简历范文(三)
　　基本信息
　　姓 名
　　性 别
　　出生日期
　　民 族
　　户籍地
　　现居住地
　　教育程度 大专
　　婚姻状况
　　电子邮箱
　　联系方式
　　求职意向
　　期望工作性质 全职
　　期望从事职业 医药器械销售代表
　　工作经历
　　xx年5月—至今 xx医疗器械有限公司 高级销售部代表
　　【单位性质】：外商独资(非欧美企业)
　　【工作地点】：
　　【职责描述】：
　　1、 负责公司指定区域产品的销售，确保达成销售目标;
　　2、 为确保达成目标，跟进并辅导下属销售代表，包括产品知识、客户沟通、关键客户管理、区域规划及管理、团队合作等方面，关注下属员工成长，并针对其需求给到相应培训或辅导;
　　3、 分析区域销售和市场数据，与经理和其他销售代表讨论发掘市场潜力，制订相关计划，包括重点目标的筛选，确保合理制订预算和资源合力利用，充分执行和评估;
　　4、 协调技术工程师开展技术服务，确保产品的正常运转，维护客户利益，建立良好口碑，树立好公司的品牌形象;
　　5、 维护并开拓合适的经销商关系，使得产品的销售达到最大化;
　　6、 召开或参加区域销售会议，提交工作阶段报告，总结并评估各项工作，不断提升工作质量。
　　【工作业绩】：
　　1、 任职销售代表期间：个人完成销售业绩756万，排名xx第一;
　　2、 任职高级销售代表期间：带领三人团队;在外科领域，开发2名学术带头人，建立、维护、深化关系，并影响到对方成为“产品代言人”。
　　教育背景
　　xx年09月—xx年07月 xx大学 制药工程 大专
　　【主要课程】：药物化学、药物合成反应、药理学、药剂学、化学制药工艺学、药事管理学等。
　　培训经历
　　xx年9月—xx年10月 xx销售服务有限公司 产品经理培训
　　xx年3月—xx年3月 xx销售服务有限公司 客户关系管理培训
　　技能特长
　　计算机能力
　　熟练掌握Office办公软件 Word、Excel、PowerPoint。
　　语言能力
　　英语良好，尤其擅长听说。
　　专业能力
　　1、 参与公司家庭康复保健产品的网络销售，构建电子商务平台，对行业有深刻的认识;
　　2、 直接作过终端市场，完整参与并操作公司新产品的全国的上市策划及推广，熟悉终端市场的开发和全国分销渠道的建设;
　　3、 参与筹划子公司生产企业的前期工作。
　　自我评价
　　工作认真、踏实、承担压力;与同事很好的相处，和谐发展。时常总结经验、吸取教训，不断提升自己，完善自我，迎接新的挑战。4年来，销售额蒸蒸日上，均在以30%的速度增长。客户反映较好，关系较稳固。打算从事医药销售主管/经理工作，期待在为公司带来利益的同时，进一步提高自身素质，完善自我。
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